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DESCRIÇÃO



— DESENVOLVIMENTO
DE COMPETÊNCIAS COMERCIAIS
FOCADAS NO SETOR IMOBILIÁRIO,
COM DESTAQUE PARA O SEGMENTO 
DE LUXO E CLIENTES INTERNACIONAIS.
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BARAHONA

ORADORES



— RICARDO GUIMARÃES
Licenciado e Mestre em Economia pela Faculdade de Economia da Universidade do Porto (FEP), foi quadro 
do Instituto Nacional de Estatística, onde foi o primeiro Coordenador Nacional do Sistema de Indicadores 
de Preços na Construção e Habitação. Ainda no INE, desenvolveu como Tese de Mestrado um índice de 
preços para o mercado residencial, acabando por aplicar tal metodologia na nova série do Índice Confidencial 
Imobiliário.
Foi assessor do Presidente da AICCOPN, sendo especialista convidado em vários cursos relacionados com 
imobiliário e economia urbana, em entidades como a Universidade Católica - EGE, o ISEG, a FEP, a 
EGP-UPBS e a Universidade de Coimbra. Desde 2006 é Diretor da Confidencial Imobiliário, sendo 
responsável pela respetiva produção estatística. 

— FRANCISCO PEREIRA MIGUEL
Advogado Coordenador do Departamento de Direito Imobiliário da SRS Advogados desde 2015. Possui 
vasta experiência em todas as áreas do Direito Imobiliário, em que assessora diversas entidades públicas
e privadas, nomeadamente nas áreas da gestão de projectos imobiliários, assessoria jurídica
ao investimento imobiliário, project finance e due diligences imobiliárias, e contratação pública e privada 
nestes sectores. Tem também vasta experiência em Contencioso Cível, em geral, e Bancário, em especial.
Licenciado em Direito pela Universidade Católica Portuguesa. Formação contínua em várias vertentes, 
incluindo Pós Graduação em Direito Comercial, no ISCTE; Programa Avançado de Fiscalidade, Programa 
Avançado de Contabilidade e Finanças, e Programa Avançado em Parcerias Público-Privadas,
na Faculdade de Ciências Económicas e Empresariais, da Universidade Católica Portuguesa;
Pós Graduação e Mestrado em Gestão e Avaliação Imobiliária, no ISEG; e Pós-graduação em Gestão da 
Criatividade para a Inovação Empresarial (Business Design), no IADE.



— HELENA AMARAL NETO
Coordenadora dos cursos executivos Luxury Brand Management, Luxury Tourism Management e Luxury 
Real Estate Sales Management, e Professora do ISEG há 15 anos. 
Licenciada em Economia pela Universidade Católica Portuguesa, e Mestre em Finanças pela City University 
em Londres.
Tem experiência na banca de investimento, no Chase Manhattan Bank em Londres e no Banco de Investimento 
Global nas áreas de Produtos Estruturados. Como empreendedora, criou um projeto próprio de eco-design, 
Tela Bags. No ISEG foi responsável pela Formação Executiva, e coordenadora do MBA em 2016. 

—NUNO BARAHONA
Mestre em Estratégia na vertente Política e Militar, pela Universidade de Lisboa - Instituto Superior de 
Ciências Sociais e Políticas; Licenciado em Sociologia pela Universidade de Lisboa - Instituto Superior de 
Ciências Sociais e Políticas.
Com  mais de 33 anos de experiência profissional em diferentes áreas de negócio. Exerceu funções na área 
de Estratégia, Marketing, Recursos Humanos, Vendas, Consultoria e Formação em empresas Nacionais e 
Multinacionais.
Trabalhou em áreas como a Banca, sector Automóvel, indústria do Café, Ferramentas Elétricas, Sistemas 
de Fixação, Imobiliário e Mediação Imobiliária/Franchising, Assessoria Financeira, Mobiliário de Escritório, 
Sistemas logísticos, Consultoria Gestão Operacional e Formação, quer no mercado nacional, quer no mer-
cado Internacional.
Desde 2008, Consultor Especialista em Estratégia, Formador e Autor de vários Cursos tais como; Liderança, 
Cultura e Planeamento Estratégico, Estratégia e Planeamento de Prospeção, Estratégia e Planeamento
de Reuniões, Definição de Prioridades, Negociação e Marketing.

— JOÃO CARVALHO DAS NEVES
Professor catedrático em Gestão, diretor do MBA (Mestrado em Gestão) e do Mestrado em Gestão e Aval-
iação Imobiliária no ISEG, Universidade de Lisboa.
Membro do Conselho Geral e de Supervisão da EDP.
É autor e coautor de diversos livros em gestão incluindo dois na área do imobiliário: Housing Market 
Research: London Undergound Influence on Housing Pricing (amazon.co.uk) e Análise de investimentos 
imobiliários (Texto Editores).
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CONTEÚDOS



Hora

9H00 - 11H00

11H00 - 11H30

11H30 - 13H30

13H30 - 14H30

14H30 - 16H30

16H30- 16H45

16H45 - 18H00

18H15 - 19H00

QUARTA - 15 NOV 

Mercado Imobiliário de luxo em
Portugal - Ricardo Guimarães

Abordagem jurídica do Mercado
Imobiliário de luxo

Francisco Pereira Miguel

Avaliação Imobiliária
João Carvalho das Neves

Avaliação Imobiliária-João Carvalho 
das Neves

QUINTA - 16 NOV 

Marketing no Mercado de Luxo
Helena Amaral Neto

Coffee Break

Marketing no Mercado de Luxo
Helena Amaral Neto

Almoço

Marketing no Mercado de Luxo
Helena Amaral Neto

Coffee Break

Marketing no Mercado de Luxo
Helena Amaral Neto

CASE STUDY Grupo André Jordan
com Gilberto Jordan

SEXTA - 17 NOV 

Estratégia e Planeamento de 
negociação imobiliária - Nuno Barahona

Estratégia e Planeamento de 
negociação imobiliária - Nuno Barahona

Estratégia e Planeamento de 
negociação imobiliária - Nuno Barahona

Estratégia e Planeamento de 
negociação imobiliária - Nuno Barahona

PROGRAMA



— MERCADO IMOBILIÁRIO DE LUXO EM PORTUGAL E SUAS TENDÊNCIAS
— ANÁLISE COMPARATIVA DOS PRINCIPAIS MERCADOS IMOBILIÁRIOS DE LUXO NA EUROPA
— LOCALIZAÇÃO DAS ZONAS CLASSIFICADAS COMO “PRIME” PARA O MERCADO IMOBILIÁRIO DE LUXO
— CARACTERÍSTICAS DOS ATIVOS IMOBILIÁRIOS DE LUXO
— FERRAMENTAS DE ANÁLISE DE MERCADO
— POTENCIAL DE VALORIZAÇÃO E YIELDS 

02
ABORDAGEM JURÍDICA

DO MERCADO IMOBILIÁRIO
DE LUXO 

— ATRAÇÃO DE INVESTIMENTO IMOBILIÁRIO: GOLDEN VISA E REGIME DO RESIDENTE NÃO HABITUAL
— O PROCESSO DA COMPRA E VENDA DE IMÓVEIS 
— DUE DILIGENCE E ACORDOS PRELIMINARES
— REABILITAÇÃO URBANA COMO INVESTIMENTO
— EMPREENDIMENTOS TURÍSITICOS E ALOJAMENTO LOCAL 
— ARRENDAMENTO

01
MERCADO IMOBILIÁRIO

DE LUXO
EM PORTUGAL

MÓDULOS



05
ESTRATÉGIA

E PLANEAMENTO
DE NEGOCIAÇÃO

IMOBILIÁRIA

— CONCEITOS ELEMENTARES SOBRE ESTRATÉGIA E TÁCTICA
— ESTRATÉGIA E TÁCTICA DE PROSPECÇÃO - RPIS
— ESTRATÉGIA E TÁCTICAS DE PROMOÇÃO DE IMOVEIS NO SEGMENTO DE LUXO – GESTÃO DE PRODUTO
— CARACTERÍSTICAS, TIPO E PERFIL DE CLIENTES NO SEGMENTO DE LUXO
— IMPORTÂNCIA DOS CRITÉRIOS DE VALORIZAÇÃO E DESVALORIZAÇÃO DO IMÓVEL 
— IMPORTÂNCIA DA QUALIFICAÇÃO NO PROCESSO DE ANG E VENDA
— CMI: EXCLUSIVIDADE VS NÃO EXCLUSIVIDADE 
— VISITA AOS IMOVEIS 
— ESTRATÉGIAS DE NEGOCIAÇÃO E FECHO DE NEGÓCIO
— ROLEPLAYS E EXERCÍCIOS PRÁTICOS

04
MARKETING

NO MERCADO
DE LUXO 

— HISTORIA DO LUXO
— MARKETING DE PRODUTOS DE LUXO VS SERVIÇOS DE LUXO
— CONCEITOS E ATRIBUTOS 
— SEGMENTAÇÃO E PERFIS DE CONSUMIDORES DE LUXO
— MOTIVAÇÕES DE COMPRA
— CONSTRUIR UMA MARCA DE LUXO
— PUBLICIDADE E COMUNICAÇÃO NO MERCADO DE LUXO
— LUXO NO MUNDO DIGITAL – WEBSITE, SOCIAL MEDIA, E-COMMERCE, MOBILE MARKETING
— TRADING UP E TRADING DOWN
— TENDÊNCIAS DE FUTURO NO MERCADO DO LUXO

03
AVALIAÇÃO

IMOBILIÁRIA

— FATORES DE MERCADO QUE INFLUENCIAM O VALOR DE UMA PROPRIEDADE
— YIELDS, TAXAS DE JURO, RISCO E INFLAÇÃO
— MÉTODOS DE AVALIAÇÃO
— AVALIAÇÃO IMOBILIARIA POR MÉTODOS COMPARATIVOS E EXPEDITOS 
— MODELOS HEDÓNICOS DE AVALIAÇÃO IMOBILIARIA
— O VALOR BASEADO NO RENDIMENTO



— DIPLOMA Universidade de Lisboa
ISEG

— DATAS
15, 16, 17 Nov 2017
Quarta 15 Nov — 9h00 - 18h00
Quinta 16 Nov — 9h00 - 19h00
Sexta 17 Nov — 9h00 - 18h00

—LÍNGUA Português

INFORMAÇÃO



— PREÇO

— PREÇO ESPECIAL

1.500 €

— CANDIDATURAS https://www.idefe.pt/cursos/lresmc

— LOCAL ISEG
Rua do Quelhas, 6
1200-781 Lisboa

1.250 €
— Inscrições até 13 Outubro 2017
— Ex-alunos ISEG
— Parceiros

— DATA LIMITE 10 Out 2017
lugares limitados

— INFORMAÇÕES
Helena Amaral Neto
Coordenadora
hneto@iseg.ulisboa.pt
tel.+351 937 387 414
 



Parceiros


